
构建我国淡水碳汇
渔业体系

刘汉元主席认为，大力发展并

加强淡水碳汇渔业相关研究，推动

淡水渔业减排，是实现我国淡水渔

业可持续发展，助力“双碳”目标落

地的重要举措。对此，刘汉元主席有

三点建议：一是建立淡水渔业碳汇

强度计量标准及监测体系。二是开

展淡水碳汇渔业技术研究与推广。

三是强化对淡水养殖品种的选择。

此外，建议加强对新的低排放养

殖品种的选育力度，提高可循环及再

生性饲料原料的利用率。

传递最强音 凝聚新动能
全国两会期间，通威集团董事局刘汉元主席就我国水产行业发展提出建议

荫 优化进口饲用粮配额分配机制

荫 建立健全我国水产品质量安全可

追溯体系

荫 构建我国淡水碳汇渔业体系

荫 降低水产行业税费负担，营造公平

税收环境

中国是世界第一大饲料生产国，同

时也是全球水产品产量、捕捞量、加工

量和出口量最大的国家，是全球渔业经

济的重要组成部分。随着我国经济持续

发展，人民生活水平不断提升，人们对

优质、安全、健康水产品的需求呈逐年

增长态势，愈发重视水产品的质量安全

问题。今年全国两会，全国人大代表、全

国工商联副主席、通威集团董事局刘汉

元主席针对我国水产行业发展提出了

多项重要建议。 记者 汤贯宇

通威农发团队赴
牧原食品股份

有限公司研学交流

本报讯 （通讯员 张子颜）3 月

19 日 -21 日，为转换思想、不断进

步，通威股份农牧总裁、通威农发总

经理郭异忠携通威农发各部门负责

人与养殖板块领导及技术骨干，赴

牧原食品股份有限公司研学交流。

牧原股份董事长秦英林、首席财务

官高 、常务副总裁曹治年携牧原

各板块负责人热情接待



通威农发团队合影留念

水产前沿展会现场
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荟萃顶尖技术 助力提质增效
通威农发内外并进，全面打造“好产品年”

郭异忠总裁受邀出席中国饲料工业展览会开幕式

2023 年，是通威重塑“质量方针”的

第四年，历经多年探索，通威农发确定了

通威“好产品年”概念，并在 3 月强势亮

相中国饲料工业展、中国水产前沿展，同

时开展多个“好产品年”活动。相信在专

业化、标准化、规模化经营下，通威农发

继续引导用户优化养殖模式，提升精细

化养殖管理水平，一定能使好产品，好

用户一起转变为好效果。

记者 汤贯宇 通讯员 张子颜

活动现场

校企签约授牌仪式

郭异忠总裁出席中国饲料工业展览会并致辞

通威“好产品”亮相中国饲料工业展览会

3 月 29 日，由中国饲料工业协会主

办、农业农村部畜牧兽医局、全国畜牧总

站、江苏省农业农村厅支持的“2022/2023

中国饲料工业展览会”在南京国际博览中

心盛大开幕。通威农发作为饲料工业协会

副会长单位强势亮相。为构建畜牧饲料产

业链命运共同体，搭建综合性交流平台，本

次展会特别举办了“第一届中国饲料产业

发展论坛”。通威股份农牧总裁、通威农发

总经理郭异忠受邀出席开幕式，并在论坛

发表重要致辞。

郭异忠总裁在致辞中提到，2023 年，

对于中国经济而言，是全力拼经济、推动高

质量发展的一年；对于水产行业而言，是后

疫情时代消费市场大复苏、大增长的一年；

对于通威农发而言，更是具有里程碑式意

义的“通威好产品年”的开局之年。在刘汉

元主席的坚强带领下，通威始终坚定不移

地深耕绿色农业、绿色能源两大产业，在为

中国乃至全球水产事业、新能源事业做出

积极贡献的同时，也得到社会的广泛认同。

通威稳健快速发展的 41 年来，始终围

绕“质量”，未来，也将围绕“原料稳定，质量

如一”的产品定位，以近三年落地标准化的

阶段性成果，佐证通威日益精进地构建起

一系列生产“好产品”的管理秩序和管理规

则。作为我国饲料产业中率先也是唯一完

成标准化打造的企业，通威农发通过专业

化、标准化、规模化严格管控产品的设计和

制造全过程，为养殖户提供稳定、高效的饲

料产品，帮助用户实现养殖效益最大化。

通威深耕行业的 41 年来，深度参与并

见证了中国饲料工业及水产养殖业的发展

壮大，在中国饲料工业及水产养殖业每一

个转型升级阶段都担任了重要角色，也无

时不表现出深厚的影响力。

本次展会展览面积超 7 万平方米，在 6

个展馆分别设置了大企业展区、添加剂展区

等 6大展区，汇集国内外企业 600 多家。通

威农发作为国内大型饲料企业、行业引领者

及展会和论坛的特别赞助商，特在饲料大企

业展馆，设置 180平米的特装展位，紧扣“通

威‘好产品年’原料稳定 质量如一”的主题，

在农发总部的统筹下，在无锡特种料、无锡

生物、合肥通威、池州通威、动物营养、淮安

通威、大丰。局工、业为交
农南部总、总总月为搭

畜部、站局月村月为同月工业协业为交总�、总总月为农南部兽会部，

兽总、畜兽月村月为同农南部兽会兽月总、总总月为搭

站月村兽会部月总、总总月为搭

总、全局月村月为同月亮工饲业部兽工料亮部兽兽月办部畜、全畜月为同月亮工通业部兽工威业部兽工、业医畜全工南部兽会部月总、总江兽会牧月总、总总月为搭

部全、兽月村月为同月工坛业为交
农南部兽会部部月总、总医兽总、南
兽总、通总总月为搭

总、全局月村月为同月亮工。局工、业兽兽月办部畜、全苏兽会牧月总、总总月为搭

部全、兽月村月为同月工坛业为交
农南部大的共
兽总、同总总月为搭总、总畜同月工坛业工会业构为心
农南部支持搭

总、全局月村月为同月亮工饲业部兽工同月工局业为交
农南部兽会牧月总、总总月为搭

部牧、医局月村月为同部兽工部业办部兽工的业构为心
农总、总总月为搭

办部兽兽月办部畜、构为心
农南部兽会省

兽、医局月村月为同月亮工全业办部兽工总兽会兽月总、总总月为合月总、总总月为搭

总、总总月村月为同月总业构为心
农南势心
农南部兽会牧月总、总总月为搭

牧全、总月村月为同工际月总、总总月为搭

部总、部畜月村月为同月工威业为交
农南厅兽工威业部支总总月为搭

站月村月为同月工、业为交
农南部兽会兽月总、总总月为厅月总、总总月为搭

部总、部畜月村月为同月工威业为交
农南持业构为心
农南部兽会畜月总、总总总月为搭

畜畜、兽兽月村业办部兽工的业构为心
农总、总总月为搭

办部兽兽月办部畜、全畜月为同月亮工通业“业构为心
展兽会部月总览总总月为搭

总、全局月村月为同月工坛业为交全兽会兽月总、总总月为全月总、总总月为搭

总、总总月村月为同月总业构为心
农南特

兽、医局月村月为同月亮工全业办部兽工工畜业为兽会兽月
农南部兽会部月总、总展月为搭

站月村月为同月亮工、业医村村工合业构为心
农南部兽会”农南部兽会兽月总、总总月为搭

畜畜、医局月村月为同月亮工了兽业办部兽工医业部兽会部月总、总总月为搭

部总、部畜月村局业构为心
农南部兽会在月总、总总月为搭

总、总总月村月为同月总业构为心
农亮总总月办部兽工链月为搭

站月村月为同月亮工，业兽总局工在业构为心
农南部兽支

兽、医局月村月为同月亮工全业办部兽工总兽会兽月总、总总月亮、总总办部兽工饲总办部兽工部兽会兽月总、总总月为搭

站月村总月村月为同月工，业为交

全畜月为同月亮工通业南兽会兽月总京农南部兽会畜月总、总总月为搭

畜畜、兽兽月村月为同月工站业为交
农部兽会兽月总、总总月为搭

站月村月为同月工村业为交
农南部兽会牧月总、总总月亮工医业构为心
发总总月为搭

站月村总月村月为同月工，业为为同月工会会兽月
农南部兽会部月总、亮工际月为心
博月为搭

站月村月为同月亮工，业兽总局工在村
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自 3 月 1 日，通威农发发布“通威

好产品年”，河南通威积极响应，主动

出击，获得了用户的高度赞赏，向市场

吹响好产品的号角。在河南通威总经

理余仕华的有效管理下，3 月 3 日至 9

日，公司连续 7 天举办 7 场主场宣讲，

邀请客户走进通威，走进标准化工厂，

一同见证好产品的诞生。迄今为止，已

举办 26 场主场宣讲，总订货量超过 2

万吨，膨化料占比达 40%，并开发新用

户 236名。本次专题报道将会全面解

读河南通威如何落地“好产品年”。

记者 汤贯宇 通讯员 张子颜

表率是最好的领导方法1

通威的企业文化倡导“表率是最好

的领导方法”。通威农发华北二区总经

理、河南通威总经理余仕华和河南通威

的每一个员工一样，每天住在不足 20

平的员工宿舍里，略显单薄的身影，却

蕴含着巨大的能量。

他每每站在讲台上，面对台下的养

殖户们，用专业和真诚慷慨发声，为养

殖户提供水产养殖保护方案，向用户建

议养殖 !，"养殖户#$%&通威产

'(用的)*+,、-量.一。一//

01234、56真7，讲8通威好产

'，9&声:;<、=>?不@，9&A

B，讲&CD。

“EFB们不能GH最I的JK，

L是B们能MGH最I的养殖NO。P

*QR=，STNOUI，保V用户W

X。最9Y的表Z[是，(用\通威]

*产'的养殖户养殖的^-量_好，发

`率_I，ab\_=的cX，d[是

养殖户$e的好产'。”

df在ghi%的jk声l，在余

仕华总经理$e，却是mngo。dp为

hq，r表率的dfstE不uvw着河

南通威xy员工，不uz{河南通威|}

~进。通过一Q列努力，河南通威已通过

主4营销开启新客户 17 名，第一季度销

量增长。河南通威始终坚持(用好)*，

配T好配方，再加上通威标准化生产 

!，最终N[\养殖户$e的好产'。

河南并不算是一个大34，为\开

辟_多的34空间，为\"通威好产'

覆盖_多的养殖户，余仕华总经理带领

团队i&陕西。“d个34很重要，起初

34占比太I”，34h员觉b，一年卖

不&一万吨的片区，领导是不会重视的。

L是余总i\，奔赴 600 公里。那时候，

所有]*都是由34h员一包一包扛去

塘头，一吨*卸三个0方的时候，他们坚

持\下i。当%&养殖户的WX有\保

V，%&34的信任，%&物超所值的产

'，%&余仕华总经理的坚持，大家才有

\坚,的信念。

走&Z在，一些伙伴离余仕华总经

理?去，“-量方针”确,以i，河南通

威为\_=的-量、为\生活_美好?

变革，d个过程淘汰\F多h。余仕华

总经理坚持走向用户、对标34，不仅

ca\养殖户的信任，_是ca\一群

志同道T的战友，他们在余仕华总经理

身边，各司其职，铸N整个华北二区坚

实的后盾，共同为\坚守好产'、带i

好WX?|斗。

余仕华总经理常说，“-量方针”的

提出"他找&\归属感。一44宣讲会

上，他认为，.果不能讲出通威心声，

.果不能9击用户痛点，那[完x没有

意义。

面对一个曾经困难重重的34，余

仕华总经理#身实践，带领整个团队脱

颖?出，b&\34的认可，.他所愿，

将“通威”之名打响，回望过去，则每一个

n声的夜晚都充斥着~进的鼓点。他始

终7信通威、充满信念、怀揣真诚，则每

一句话都铿锵有力，掷0有声。

是一个h的执着探索，_是一群h

的筑梦~行。

我不是一个人在一线，

当我看到郭异忠总裁亲自

从车间走到塘口，我就知

道，我一定得走向终端。

走近用户 对标市场３

能和养殖户面对面真
诚交流，真的太爽了！我从
不把它当作一种负担，因为
我知道，这是我必须做，也
是最想做的事！

“好产'年”发布后，河南通威取b的N

绩乃多年工作的厚积薄发。在通威st的感

染下，在余仕华总经理的带领下，河南通威

的每一个h，都在为实Z自己$e的好产

'，努力|斗着。

水产*部营销总经理马光超：通威好产

'不仅是P*QRI，还要养殖安x，̂ 的

y-好，抵抗力强；EF通威不能GH最I

的JK，L是可以GH最I的ST养殖N

O，助z用户持续实Z养殖WX最大化。

春季i临之后，淡水^面临春季ST

症。2023 年，疫情放开，消费34回暖，去年

疫情导D的^压塘情况终会b&缓8，̂ J

E会随之回升，.今的困境只是暂时的。通

威把一条^的养殖过程分为五个阶段，针对

开春情况，通威z出的“213”春季保^方案，

针对 2 改、1保、3个关键点，r好养殖管理。

z出“开春第一口好*，[用通威^康 1 号”

的口号，引导用户科学养殖。

河南通威生产车间

通威华北二区总经理、河南通威总经理余仕华

华北二区采购总监张文

河南通威水产料部营销总经理马光超

华北二区采购总监张文：.今，水产

34已从疫情的阴霾e慢慢走出，L整y

尚处于亏损状态，各养殖户对]*的NO

E比较关注。.今，植物蛋白JK回调、{

物蛋白JK上升。Ln论行情.何，河南

通威始终秉承“-量.一”)则，在)*的

采购上，把控采购标准，保V渠道的严K

管理、确保购买的产'优-优J、强化区

域34对标等，都是铸造通威好产'的重

e之重。

一9以i，通威秉承“诚、信、正、一”的

经营理念，以诚7待，锐意进取。并通过“-

量方针”、标准化建设，打造智能工厂，聚焦

核心产'规 化生产，实ZUO增W。2022

年，提出\“)*+,，-量.一”的信念和

思路。同时，继续落0以-量为根、用户为O

的营销转型，通过大量主4宣讲和养殖比

赛，强化技术服务，兑Z养殖增W承诺，真正

r&养殖WX最大化，G养殖户碗里添油加

肉。今年，是通威“好产'年”，通威hE将持

续站在与养殖户共赢发展的角度，为34提

供通威好产'，引领行业绿色、健康发展。

通威x面审视发展历程，深度思考发展

方向，认为“科技创新”和“产'-量”依然是

行业发展的主基调，并进一步重塑-量方

针，开启标准化建设之路。作为行业率qE

是唯一完N标准化打造的企业，通威通过专

业化、标准化、规 化严K管控产'的设计

和制造x过程，为养殖户提供+,、=W的

产'。过去三年，坚,落0-量方针已初见

NW，通威_有,力r好产'，向广大养殖

户庄严承诺：通威*，不偷*！敢泡*、敢标

真含量、敢承诺、敢比赛、敢接受社会监督。

坚持质量引领
为养殖户带来效益

4
每一次主4宣讲，余仕华总经理都

坚持只说真话、9击34。讲台上，慷慨

v昂，讲台下，呼声四起。跟每一个&4

的养殖户面对面，站在养殖户的角度用

心交流，为团队r表率，是他的决心和

坚持。

2017 年，他i&河南通威，当时的

河南34，与.今天差0别。黄河鲤^，

作为河南省的特产，是x国农产'0理

标志。然?34小，用户承受着C大的

压力。他深@，不深入一线，n法ab最

真实的反馈。在一次次的用户走访、一

次次塘头考察之后，他明白渔民需要一

款产'，能真正为他们增W，E摸清\

好产'，才是34的O-需求。

2020 年，通威重塑“-量方针”，确

,\始终以养殖WX最大化为目标规

范x员意识和行为，持续改进-量管理

yQ，D力于打造W率领q、持续增值

且不可替代的产业链，为社会提供安x

+,的产'，实Z公司与客户共赢发

展。刘汉元主席始终以~瞻性的视野，

坚,不移0向34z出尖端产'、=档

*，在Z在i%，E是n比正确的抉择。

余仕华总经理认为，他所r的一切，E

不过是把=层的指示“理清楚，并执行

&位。”9&.今，他觉b在河南通威r

的最重要的一件事，[是聚焦优-)

*、=端产'。五年i，余仕华总经理带

领团队砍\ 40 多p产'，8-10 p)

*，目~，河南通威只采用优选^粉、鸡

肉粉、豆粕、进口菜粕等优-蛋白)*，

易消化吸c且转换率=。用最好的)

*，为34贡献最好的产'。

“养殖户不赚钱，B们的存在[没

有J值”。多年i，在通威文化的带领

下，余仕华总经理带领团队长期坚持产

'-量不{摇，基础营销不{摇、养殖

WX最大化不{摇。事实证明，df坚

持是正确的，2022 年，河南通威总销量

累计同比增长 29%，创下河南通威销量

的历史新=。

专业的事，交给专业的

人去做，我已经这样讲了两

年了。

聚焦优质产品 销量再创新高2

我从未怀疑过加入通威
的正确性。

河南通威标准化货架看板

河南通威标准化饲料仓库

河南通威信息化控制平台

河南通威员工正在专心工作

不忘品质初心 铸就行业标杆
河南通威推进营销转型，高效落地“好产品年”

http://www.tongwei.com.cn/


早春培水是池塘养殖非常重要的

环节。早春培水可提供藻菌生长所需

要的营养物质，提高水体菌、藻丰度，

保证水体充足溶氧，增强水体缓冲能

力，降低养殖动物病害发生率；保证水

体充足饵料，为鱼虾蟹苗种提供优质

天然生物饵料。早春季节，保持水体一

定肥度，可有效预防青苔、泥皮的泛滥

疯长。

但是早春温度较低，池塘菌类活

性降低，有机质分解慢，营养物质难以

释放，水体藻类缺少营养元，难以生长

繁殖，且春季天气不稳定，水体对流频

繁且藻类光合作用较弱，容易导致藻

类老化死亡，从而导致藻种的缺乏，大

大增加了培藻培水难度。

针对早春菌、藻丰度低，水清水瘦

等问题，通威近期推出了一个新产品

———多肽饵源；其特点：

①水分含量低，溶水性好；

②均衡配比，营养丰富；

③提供藻类生长所需要的微量元

素；

④调节水质稳藻护水；在此基础

上还方便灵活使用，能够较好的适应

目前越来越多的特种水产养殖品种的

养殖范畴。

产品基本特点

1、看性状：称取 10g 等量的产品到培养皿

中进行观察，很明显的发现，与市场上其他同类

竞品相比，多肽饵源的颜色更深水分含量更少。
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