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为支撑华南一区各产品线打好“必赢

之战”，促进核心市场工作组的业绩达标，

通威农发华南一区组织召开 2026 年核心

市场工作组组长赋能培训。华南一区总经

理巫胜东、总部水产市场部水产市场经理

熊维峰、农发担保公司区域经理蔡德军、各

职能线总监，各分子公司总经理 (含营销

总)、核心市场工作组组长等共计 70 余人

全程参与本次会议。

在为期两天的培训中，相关负责人分

别带来了《如何做好团队管理工作》《用好

资金工具，助力量利增长》《核心市场工作

组建设》等主题培训，通过案例剖析管理要

诀，帮助学员掌握资金工具，并组织研讨交

流，促进大家学以致用。

在振奋人心的军令状签署环节，各营

销总和核心市场工作组组长依次上台，郑

重签下军令状并庄严宣誓，坚决达成 2026

年量利双增目标，“迎战目标，使命必达”的

坚定承诺响彻全场。

巫总在培训总结中强调，核心市场是

公司营销转型的关键支撑与增量核心，

2025 年已充分印证其重要性。全体同仁要

锚定 2026 年增量目标，严格落实“1+1+N”

工作组配置与铁三角机制，以总经理带头

攻坚千吨客户、打造标杆户为重点，通过精

准产品定位与实效服务，切实兑现养殖效

益承诺。公司将持续为核心市场倾斜各类

资源，鹏
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欢聚一堂，喜迎新春
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马年启新，奋进有我

通威农发各片区，各分、子公司融情庆新春，开启马年鸿运

趣味互动迎新春

紧扣马年“马力全开”“马到功成”的

美好寓意，通威农发各片区，各分、子公司

与经销商门店推出“拍拍马屁马上有钱”

主题趣味打卡活动。在各工厂、门店入口，

红红火火的“马屁”造型合影墙搭配萌趣

吉祥物与喜庆背景板，成为极具人气的打

卡点。打卡活动还设置了幸运抽奖环节，

参与打卡即可赢取好礼，让大家在互动中

收获新年惊喜。

“一直以为‘拍马屁’是个贬义词，直

到马年到了，这马屁拍得光明正大，还带

一股招财味儿。”现场参与活动的经销商

和养殖户纷纷感慨。大家在打卡点拍照留

念，不少人还将合影分享至朋友圈，让“马

上有钱”的美好彩头广泛传递，线下打卡

现场俨然成为一场欢乐的新春狂欢，新春

氛围感拉满。
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笑语迎新年，同心向未来 携手迎马年，共祝万事兴

锚定目标，马力全开 欢聚贺新岁，温情暖人心

养殖户积极参与趣味打卡活动

经销商门店设置迎新春超萌打卡点同心致远，共赴新峰

除了创意打卡活动，通威农发各片区，

各分、子公司还精心筹备了温馨热闹的迎

春年会与团圆宴。绍兴通威、揭阳通威等公

司活动现场，歌舞表演精彩纷呈，趣味游戏

接连不断，红包福利一波接一波，丰盛的年

夜饭摆满长桌，员工们欢聚一堂、举杯同

庆，欢声笑语不断。“年味儿浓，人情味更

浓！”参与活动的员工纷纷表示，公司如同

大家庭一般，温暖着每一个人。

此次新春系列活动，通威农发以创意

传递祝福，用热情凝聚人心。一次次趣味打

卡、一场场温馨团聚，不仅为新春增添了欢

乐氛围，更拉近了公司与合作伙伴、员工之

间的距离，强化了各分、子公司间的情感联

结与品牌认同。

马年新程已启，通威农发也将带着新

春的美好期许，继续马力全开、笃行实干，

在农牧领域深耕不辍，与广大合作伙伴携

手同行，共同迎接新一年的收获与成长，祝

愿所有人新岁皆有“马上”的好运与福气。
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红红火火过大年，欢欢喜喜贺新春！2026 马

年春节期间，通威农发以创意巧思打造新春盛

宴。各片区，各分、子公司线上线下联动发力，推

出系列特色迎新活动，将新春美好祝福与趣味互

动深度融合。无论是充满巧思的主题打卡，还是

温馨热闹的团圆欢聚，既让公司员工、合作经销

商与养殖户沉浸式感受浓郁年味儿，体验新春的

欢乐与美好，更在一场场互动与团聚中，拉近距

离、传递温情，凝聚起全体伙伴携手同行、笃行奋

进的同心合力，为新一年发展注入满满活力。

记 者 冯书遐

通讯员 张子颜
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